
Október elején 
együttmûködési, 
forgalmazói meg­
állapodás jött lét­
re a VMS szoftve­
rek hazai forgal­
mazásának céljá­
ból, nagyobb és 
p rofessz ionál i ­
sabb kínálatot biz­
tosítva a magyar­
országi felhasz­
nálók számára.
n A Milestone 
Systems, a világ 
elsô számú VMS (video mana­
gement software) gyártója, 
amely piaci részesedését kíván­
ja növelni Magyarországon, na­
gyobb, professzionálisabb kí­
nálatot biztosítva a felhaszná­
lók számára. Ehhez keresett 
szakmai partnert, amit az As­
pectis Kft. személyében talált 
meg, mint a hazai piacvezetô IP 
biztonságtechnikai disztribúto­
rát.
Az Aspectis Kft. számos piacve­
zetô gyártót képvisel az IP-vi­
deo, beléptetôrendszerek, táro­
lás- és hálózatok területén. Ta­
valy tovább bôvítették portfólió­
jukat több globális gyártóval, 
hogy úgymond „one-stop-shop” 
megoldást nyújtsanak partnere­
ik számára, akik ezáltal egy kéz­
bôl tudnak megvalósítani komp­
lett IP-biztonságtechnikai pro­
jekteket.
Továbbá, számos szolgáltatás­
sal is segítik az országos telepí­
tôket és integrátorokat, hogy a 
megrendelôk számára sikere­
sen kivitelezhessék a projekte­
ket.
Az Aspectis Kft. nemcsak mar­
ketingtevékenységével, hanem 
oktatásokkal és magas szintû 
mûszaki tanácsadással és tá­
mogatással értékesíti a Mile­
stone megoldásait. Már most 
elérhetô a Milestone Systems 
összes megoldása, az elsô tré­
ningek november elején kez­
dôdtek.
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Az Aspectic Kft.-t 2003-ban ala­
pították és az elsô években ki­
zárólag IP video termékek for­
galmazására koncentráltak, 
2007-tôl pedig hálózati belép­
tetôrendszerek értékesítésével 
bôvítették a portfóliójukat. 2011-
ben egy stratégiai váltást kö­
vetôen több minôségi, piacve­
zetô gyártóval vették fel a kap­
csolatot, ennek a folyamatnak a 
része a Milestone Systems-szel 
kötött disztribúciós megállapo­
dás.
A Milestone Systems céget 
1998-ban alapították, 2008 óta 
piacvezetô, tavaly 19 százalé­
kos volt a piaci részesedése, de 
a kiélezett versenyt jól mutatja, 
hogy a második legnagyobb 
cég is mind-össze jó 1 száza­
lékkal van mögöttük. Európában 
mintegy 50, míg globálisan 250 
partnercéggel rendelkeznek. 
A sikeres együttmûködéseket jól 
mutatja, hogy az idén már szep-
temberben elérték a 2011-es 
üzleti év árbevételét. A középtá­
vú üzleti stratégiában 2016 vé­
gére 11 milliárd dolláros forga­
lom a cél, amely a 2010-es ér­
ték csaknem háromszorosa.
A napra kész mûszaki lehetôsé­
gek adottak, elérhetôk, minden 
egy helyen megtalálható, hogy 
mind hálózati, mind biztonsági 
szinten szembe tudjunk nézni a 
mindennapok kihívásaival a 
biztonság érdekében.
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