Egyiittmiikodési megallapodas

a Milestone Systems és az Aspectis Kft. kézott

Oktober elején
egyiittmikédési,
forgalmazoi meg-
dllapodds jott Iét-
re a VMS szoftve-
rek hazai forgal-
mazdsdnak célja-
bél, nagyobb és
professziondli-
sabb kindlatot biz-
tositva a magyar-
orszdagi felhasz-
ndlok szdmdra.

B A Milestone
Systems, a vildg
elsé szdmu VMS (video mana-
gement software) gydrtoja,
amely piaci részesedését kivan-
ja névelni Magyarorszdagon, na-
gyobb, professziondlisabb ki-
nalafot biztositva a felhaszna-
|6k szdmdra. Ehhez keresett
szakmai partnert, amit az As-
pectis Kft. személyében taldlt
meg, mint a hazai piacvezeto IP
biztonsdgtechnikai disztributo-
rat.

Az Aspectis Kft. szamos piacve-
zet6 gyariot kepvisel az IP-vi-
deo, beléptetérendszerek, taro-
IGs- és haldzatok tertletén. Ta-
valy fovabb bévitették portfolio-
jukat t6bb globdlis gyartoval,
hogy ugymond ,one-stop-shop”
megolddst nydjtsanak partnere-
ik szamara, akik ezdltal egy kéz-
bél tudnak megvaldsitani komp-
lett IP-biztonsagtechnikai pro-
jekteket.

Tovdbba, szamos szolgdltatds-
sal is segifik az orszdagos telepi-
t6ket és integrdatorokat, hogy a
megrendelék szdmdra sikere-
sen kivitelezhessék a projekte-
ket.

Az Aspectis Kft. nemcsak mar-
ketingtevékenységével, hanem
okfatasokkal és magas szintl
mUszaki tandcsaddssal és ta-
mogatdssal értékesiti a Mile-
sfone megolddsait. Mdar most
elérhet6 a Milestone Systems
6sszes megolddsa, az elsd tré-
ningek november elején kez-
dddtek.

Bata Miklos, az Aspectis Kft. iigyvezetd igazgatoja
és Jan Bjerring Gabrielsen, a Milestone Systems
kozép-kelet eurdpai régioért felelds igazgato

Az Aspectic Kft.-t 2003-ban ala-
pitottak és az elsd években ki-
z@rdlag IP video termékek for-
galmazdsdara  koncentraltak,
2007-6l pedig hdlozati belép-
tetérendszerek értékesitésével
bdvitették a portfolidjukat. 2011-
ben egy stratégiai valtast ko-
vetden tobb mindségi, piacve-
zet6 gyartoval vefték fel a kap-
csolafot, ennek a folyamatnak a
része a Milestone Systems-szel
kotott disztribuciés megdallapo-
dds.
A Milestone Systems céget
1998-ban alapitottdk, 2008 o6ta
piacvezetd, tavaly 19 szdzalé-
kos volt a piaci részesedése, de
a Kkiélezett versenyt jol mutatja,
hogy a masodik legnagyobb
cég is mind-0ssze j6 1 szdza-
|ékkal van mogéttik. Eurépdban
minfegy 50, mig globdlisan 250
partnercéggel rendelkeznek.
A sikeres egyuttmikodéseket jol
mutatja, hogy az idéen mar szep-
femberben elérték a 2011-es
Uzlefi év drbevételét. A kozépta-
vU Uzleti stratégiaban 2016 vé-
gére 11 milliard dolldros forga-
lom a cél, amely a 2010-es ér-
tek csaknem hdromszorosa.
A napra kész miszaki lehet6sé-
gek adottak, elérheték, minden
egy helyen megtaldlhat6, hogy
mind hdldzati, mind biztonsagi
szinten szembe tudjunk nézni a
mindennapok kihivasaival a
biztonsag érdekében.
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