Uj csapattag az Axisnadl - interju Szécs Roberttel,
az Axis Communications regionadlis értékesitési menedzserével

Szdcs Robert szakmai karrierjét a
Philips Romdnidndl kezdte, majd
dolgozott a Vodafone Romdnid-
ndl, a Royal Bank of Scotlandnél
és a Microsoft Romdnidndl Kis-
és kozépvdllalati értékesitési ve-
zetéként. IT-teriiletrél érkezett,
mi vonzotta a biztonsdgtechnika-
hoz? Milyen motivdciokkal és am-
biciokkal érkezett az Axis Com-
munications csapatdhoz?

B Az IP kamerdk térhoditasaval
egyre szorosabb kapcsolat van a
biztonsdgtechnikai és a szoftve-
res terllefek kozott, s6t, azt mon-
danam, hogy rokon pdlydk. igy
kénnyd volt megtennem ezt a 1é-
pést, és iparagat vdltanom. A leg-
fébb ambiciém pedig az, hogy a
kovetkezd években az AXIS Com-

munications vilagtérképén Ma-
gyarorszdg feleft nagy, zold zdsz-
16 lebegjen hdarom fontos szem-
pontbdl: a partnerhdlozatot, az
éves novekedést és a mdrkais-
merfséget illetGen is.

W Az Axis Communications CEE
régiéjdnak értékesitési igazgato-
ja, Csuthi Zsuzsanna fokozato-
san béviti csapatdt, amelynek
tagjaként 2012. jilius 23-t6] a
Magyarorszdgért és Romdnidért
felelds regiondlis értékesitési
menedzser. Hogyan kezd a mun-
kdhoz, melyek az elsddleges fel-
adatok?

Nagyon jo érzés, hogy egy rend-
kivul dinamikusan fejl6dé csapat
része lehetek. Két fontos kdzép-
kelet-eurOpai orszdg a ferdlefem,
ezért bizom abban, hogy Magyar-
orszdgon és Romdnidban Csuthi
Zsuzsanndval, illetve az Axis Uj,
pragai székhelyd, kozép-kelet-eu-
ropai mdszaki és marketingcsa-
patdval hatékonyan tudjuk nével-
ni piaci részesedésiinket. A leg-
fontosabb feladatom pedig ennek
elérése érdekében a partnerhdlo-
zatunk fejlesztése.

W Mi lesz az On feladata? Kik

azok a stratégiai partnerek, akik-
kel tartani fogja a kapcsolatot?
El¢szér is fonfosnak farfom leszo-
gezni, hogy az Axis-disztributo-
rokkal szorosan egyuttmiikodve,
0z 6 munkdjukat kiegészitve fo-
gok tevékenykedni. Az Axis egy
rendkivll innovativ és dinamiku-
san novekve cég, évi 25-30 sza-
zalékos nodvekedéssel. Vélemé-
nyem szerint azon rendszerinfeg-
raforoké a jéve, amelyek az Axis
széles termékvalasztékat, nyilt
platformjat, kivalé termékmindsé-
gét és infegralhatdsagdt felhasz-
ndlva egy egyedi, magas szinvo-
nald megolddst fudnak kindini a
végfelhaszndaloknak. Az én fel-
adatom e cégek tdmogatasa tfu-
lajdonképpen minden szempont-
bol: értékesitési, marketing, fech-
nikai tamogatds és képzés szem-
pontjabol. Mdsrészt ugyanezek
mentén haladva kutatom fel és
szolitom meg a leendd, potencid-
lis partnereket.

W Mely teriileteken Idt lehetdsé-
get a névekedésre az Axis Com-
munications ndlunk, és milyen
stratégidval szdll szembe a vdl-
sdg okozta nehézségekkel?

A fejlédési stratégiamat a kovet-
kezGkre épitem: erés és egészsé-
ges partnerhdldzat, nagyon jol fel-
készllt igyfelek, komoly bizton-
sdgi megolddsi ajanlatok és nem
utolsosorban technikai és keres-
kedelmi tamogatds az AXIS Com-
munications részérdl. Amint ezek-
nek az alapjait lefektetjuk, maris
névekedésrél beszélhetink. En
személy szerint j6 Uzleti lehetGsé-
get Iatok harom nagy piacon is: a
személy- és aruszallitds terén, a
bankszektorban és a retail fertle-
fen. A stratégiai partnereinkkel
egyUtt indulunk dllami és nagy
magdnvallalatok palydzatain, és
fermészetesen nem feledkezlink
meg a kozépvdllalkozasokrol
sem.

B Mikor taldlkozhatnak eldszér
Onnelszemélyesen Magyarorszd-
gon az Axis parinerek és vég-
felhaszndlok?

Nekem is, mint minden Uj alkal-
mazottnak, szikségem van egy
révid idére, amig tokéletesen bele-
fanulok az Uj Uzleti kdérnyezet
mukodésébe. Ennek koralbeldl
szeptember elején ériink a végére,
igy az tgyfelekkel mar szeptember
kozepéfdl lesznek Uzleti megbe-
széléseink. Ugy gondolom, hogy
az 6sz folyamdn nagyon sok idét
fogok Magyarorszagon félteni.
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